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INSTATIK GmbH

Der Trainings-Spezialist fiir Prasentation und Verkauf

Geschaftsfihrer: Dipl.-Paed. Peter Mohr Post: Barlachstrasse 4
Handelsregister: AG Mannheim D - 69168 Wiesloch

HRB 701975 Fon: +49-6222-385852

UST-ID-Nr.: DE253689892 Fax: +49-6222-385853
E-Mail: instatik@instatik.de

Internet: www.instatik.de

Intensiv-Training

Rhetorik und Prasentation

Stehen, Bestehen und Uberzeugen vor Publikum

Trainings-Ziel:

Lassen Sie Thre Priasentationen (endlich) genau so gut werden wie Thre Produkte.
Denn gute Ideen, Produkte oder Dienstleistungen haben viele.

Aber nur wenige verstehen es, von diesen auch iiberzeugen zu konnen.

Dieses Intensiv-Training wird dies grundlegend éndern.

In diesem Training lernen die Teilnehmer, in Priasentationen stehen und
"bestehen" zu konnen und dabei von sich und ihren Konzepten oder Produkten
iiberzeugen zu konnen — Auch in schwierigen Situationen.

Hierzu vermittelt das Training ein effektives Know-How mit Tipps und Tricks aus
den Bereichen Rhetorik, Prisentationstechnik, Verkaufspsychologie, Dialektik
und Kommunikationspsychologie.

Insbesondere das Présentieren unter erschwerten und "feindlichen" Bedingungen
(Einwinde, Vorwiirfe, Storungen, Angriffe, Pannen) wird intensiv trainiert.

Trainings-Inhalte:

Personale Rhetorik — Der wirkungsvolle Auftritt vor Publikum:

« Uberwindung des Lampenfiebers

* Rhetorischer Einsatz von Stimme, Sprache und Ausdruck

« Uberzeugender Einsatz der Korpersprache (Gestik, Mimik, Positur)

* Entwicklung von Sicherheit, Ausstrahlung und Charisma des Présentators
¢ Den roten Faden vorbereiten, einhalten und flexibel handhaben

* Vermeidung der typischen Rhetorik- und Prisentationsfehler

Prisentations-Dramaturgie — Die iiberzeugende Story von Priisentationen:
* Wirkungsvolle Gliederung und Story einer Présentation
 Verkaufspsychologische Hebel und Argumentationen der Présentation

» Uberzeugende Argumentationsstringe und Dramaturgie einer Prisentation

* Auch komplexe Inhalte zuhorergerecht und mitreissend prisentieren

Optische Rhetorik — Visualisierungen und Medien professionell einsetzen:
* Psycho-Logische Gestaltung von Visualisierungen

« Tricks der Optischen Rhetorik und der Visuellen Argumentation

* Professionelle Handhabung der gédngigen Préisentationsmedien

* DOs and DONTS bei PowerPoint und Beamer

DONT GET SHOT - Der souverine Umgang mit kritischem Publikum:
* Gekonnter Umgang mit Fragen und Einwénden

« Souverines Meistern von Angriffen und Vorwiirfen

* Professionelles Managen von Pannen und Storungen

* DOs and DONTS in der Interaktion mit kritischem Publikum

Einen Kurz-Film zu den Trainings-Inhalten finden Sie hier:
www.instatik.de/video.htm

Der Trainer:

Dipl.-Paed.Univ PETER MOHR
— Fachtrainer fiir Prasentation und Verkauf

Das Trainer-Profil ist auf der Riickseite dargestellt.

Trainings-Methodik:

« Systematische und sofort umsetzbare Inputs durch den Trainer

* Videogestiitzte Ubungen mit Analysen und Feedbacks

« Jeder Teilnehmer erhiilt eine eigene Videoaufzeichnung seiner Ubungen

¢ Training am eigenen Produkt/Konzept (falls gewiinscht)

¢ Analyse und Optimierung eigener mitgebrachter Visualisierungen

* Training von Worst-Case-Situationen (Einwénde und Angriffe)

» AbschlieBende Realtime-Prisentation (12 Minuten vor Publikum)

« Ausfiihrliche Seminarunterlagen und Checklisten

« Kostenfreie telefonische Fragen-Hotline nach dem Seminar

« Sehr forderndes 3-tdgiges Intensiv-Training

« Streng begrenzte Teilnehmerzahl: Maximal 8 Teilnehmer

* Die Teilnehmer erhalten zusitzlich folgende Medien des Trainers:
* Buch: "30 MINUTEN PRASENTIEREN" (ISBN 9783869362618)
» Horbuch: "PRESENT TO WIN" (ISBN 9783905357707)

Veranstaltungs-Orte und Veranstaltungs-Termine:

e Termine: Regelmissig 2 mal pro Jahr
Die aktuellen Termine finden Sie auf unserer Website
* Dauer 3 Tage — Téglich jeweils 09:00 — 18:00 Uhr
¢ Ort: INSTATIK-Seminar-Zentrale in 69168 Wiesloch
* Garantie: Alle angekiindigten Seminar-Termine finden garantiert statt.

Teilnahme-Gebiihr:

€ 995.- + MWST. (incl. Unterlagen, Verpflegung, Buch, Hoérbuch, DVD)

Das Training gibt es auch als 1-Tages-CRASH-TRAINING:

* HIGH-SPEED-Training + BEST-OF-Training + Refresher-Training
¢ 12-Stunden-Training: 09:00 - 21:00

* Maximal 4 Teilnehmer

« Fiir ehemalige Seminar-Teilnehmer als Refresher-Training

« Fiir erfahrene Présentatoren als Optimierungs-Training

« Fiir Teilnehmer mit sehr wenig Zeit als High-Speed-Training

Weitere Infos und die Termine zu diesem 1-Tages-CRASH-TRAINING
finden Sie auf unserer Website.

Das Training gibt es auch als INHOUSE-TRAINING:

Das Training kann auch 2-tigig firmenintern durchgefiihrt werden.

Bei einem Inhouse-Training werden Ort, Termin, Inhalte, Schwerpunkte
und Produktbezogenheit fiir den Kunden massgeschneidert.

Das Tageshonorar betrigt: € 1495.- + MWST.

Dieses Tageshonorar ist ein All-Inclusive-Preis fiir bis zu 10 Teilnehmer,
in dem unsere simtlichen Aufwendungen frei-haus bereits enthalten sind.

Lassen Sie lhre Prasentationen genau so gut werden wie lhre Konzepte
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Hier finden Sie einen Link zu einem Video zum Trainer PETER MOHR: MEMBER 2095
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Herr Dipl.-Paed.Univ PETER MOHR studierte als Jahrgangsbester und Studienpreistriger Erwachsenen-Pddagogik/Andragogik. : \ ‘\\ k
Nach seinem Studium absolvierte er die Ausbildung zum Soft-Skill-Trainer fiir Rhetorik + Présentation + Verkauf. )\ ‘;‘ \ \

Bis 1995 arbeitete er als Offizier der Luftwaffe in Fithrungs- und Stabsfunktionen fiir das Bundesminist?rium fiir Verteidigung. "TR A N E R g
Neben einer Titigkeit als Lehrgangsleiter war er u.a. auch als Leiter einer Personalabteilung und in der Offentlichkeitsarbeit titig. EXCELLE NCE
Seit 1995 arbeitet er als spezialisierter Trainer. Speaker, Coach und Autor zum Thema EROLGREICH PRASENTIEREN.
PETER MOHR bietet im Rahmen seiner hochgradigen Spezialisierung ausschliesslich Trainings und Coachings zum Thema ERFOLGREICH PRASENTIEREN an.
Sein Grundprinzip lautet: Hochste Qualitét durch Spezialisierung — Seine absolute Spezialisierung ist der Garant fiir sein Kénnen — und damit auch fiir Ihren Erfolg.

PETER MOHR hat schon mehr als 1000 Prasentationstrainings durchgefiihrt und mehrere tausend Prisentatoren und Redner trainiert. (Bis zur Vorstandsebene)
PETER MOHR hat schon fiir mehr als 250 Unternehmen aus allen Branchen trainiert und gecoacht. (Die Kunden-Liste finden Sie auf unserer Website)

PETER MOHR ist bekannt fiir extrem fordernde und intensive Seminare und Trainings. (Die Feedbacks zu seinen Trainings finden Sie auf unserer Website)
PETER MOHR ist als einer der TOP-100-Excellence-Trainer auch aktuell Inhaber des TOP-100-Excellence-Trainer-Siegels.

PETER MOHR ist der Autor folgender Biicher und Horbiicher:

30 MINUTEN PRASENTIEREN — ISBN 978-3-8693-6261-8

*« PERSONALE RHETORIK - Als Person vor Publikum Stehen und Bestehen — ISBN 978-3-8370-8505-1

* OPTISCHE RHETORIK - Visualisierungen und Medien in Prisentationen wirkungsvoll einsetzen — ISBN 978-3-8423-5635-1

« PRASENTATIONS-DRAMATURGIE - Prisentationen mit wirkungsvoller Story und Verkaufspsychologie entwickeln — ISBN 978-3-7357-2504-2
* DONT GET SHOT - Fragen, Einwénde und Angriffe vor Publikum souveridn meistern — ISBN 978-3-8423-2537-1

« RHETORIK - Die 30 wichtigsten Fragen und Antworten — ISBN 978-87-7681-833-3

« ERFOLGREICH VORTRAGEN UND PRASENTIEREN - ISBN 3-453-68004-9

30 MINUTEN FUR ERFOLGREICHES VERKAUFEN - ISBN 3-89749-224-5

« 30 MINUTEN VERKAUFEN - ISBN 978-3-86936-258-8

* 30 MINUTEN EINWANDBEHANLUNG - ISBN 978-3-86936-487-2

* PRESENT TO WIN - Perfekt Prisentieren in Business und Verkauf — ISBN 978-3-905357-70-7 — Horbuch-CDs

« DONT BE SHOT - So meistern Sie souverin Einwinde und Angriffe in Prisentationen — ISBN 978-3-905685-93-0 — Video-DVD
« 30 MINUTEN PRASENTIEREN - ISBN 978-3-86936-617-3 — Hérbuch-CD

* 30 MINUTEN VERKAUFEN - ISBN 978-3-86936-579-4 — Horbuch-CD

« 30 MINUTOS VENDER MAS — ISBN 978-84-15618-04-1 — In spanischer Sprache

« 30 MINUTEN VERKAUFEN - ISBN 978-7-5442-5798-5 — In chinesischer Sprache
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